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En el competitivo campo de"venta directa”, "venta por a distancia"
incluidas tiendas en internet y "tiendas convencionales" con zona de
recogida, la presentacion de la mercancia juega un papel muy
importante.

VBW provee a sus socios comerciales de zona de recogida o showroom con
una presentacion de alicates atractiva, vistosa e informativa.

VBW proporciona soportes para mercancias de dimensiones iguales a la pared
donde se instala.

La combinacion tnica de la presentacion de alicates VBW:

Construccion modular en vez de ganchos simples. Se hace
automaticamente una segmentacion razonable en los diferentes grupos de
alicates [alicates universales, alicates de corte lateral, alicates para teléfonos]
[alicates VDE] [alicates para la electrénica] [alicates de corte lateral para
plastico] [alicates para aros de seguridad] [pinzas para bombas de agua]
[llaves para tubos] etc.

El distintivo de equipamiento y posicion tnica se |e presentan al
comprador por modulos como un estimulo para la compra en el atractivo

' S modulo de pared,

! Todos los alicates del module de b ; 4
Pared se presentan con'tina etiqueta 3 Las tarjetas de informacion del producto se encuentran en cada alicate.
informativa del producto: De esta manera el comprador tiene los datos mas importantes, como por
- ejemplo la dureza maxima del alambre a cortar junto con su lugar de trabajo.

Los carriles de escaner ilustradosseg(in se desee con precios hacen que
la busqueda del alicate necesario y de sus componentes sea un juego.

Los diferentes tamarios de presentaciones se pueden realizar sin
prablemas. Elija entre mas de 50 propuestas la combinacion mas practica

[ ¢ Ve para su sector. Incluso las presentaciones mas pequefias llaman la atencion
| R e == de la competencia.

¢ Una presentacion de alicates VBW unica
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